
OUR PASSION. 

YOUR REAL ESTATE.

PROFILO DEL 
GRUPPO SVICOM



Assetto del Gruppo Svicom

Clicca sui loghi per accedere
ai contenuti web dedicati

Da oltre 25 anni Svicom Spa Società Benefit offre un

servizio di consulenza completo e integrato

nell’ambito della gestione immobiliare, afferman-

dosi come una delle aziende leader nel Real Estate

italiano.

La società vanta un portfolio di 130 asset - per una

GLA superiore a 1,8 milioni di mq - che include centri

e parchi commerciali, stand alone e high street,

food hall, immobili logistici e direzionali.

Fa parte del Gruppo Svicom la controllata Svicom
Agency.
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Key Numbers 2022 - Business
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130

Asset

1,8 
mln mq

Gla U.M.

3.200

Leases

56 mln €

Service & 
manteinance

U.M.

162

Collection U.M.

70.000 
mq

Gla

ricommercializzata

e rinnovata

300 80

Nuove aperture
Negozi 

contrattualizzati



Key Numbers 2022 - Business
Centri Commerciali
Shopping Centres

Uffici
Business Offices

Parchi Commerciali
Retail Parks

Altri Immobili
Other Properties
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67% 23% 10%

85% 15%

Nord
Gla U.M.

Sud
Gla U.M.

Centro
Gla U.M.

Retail
Gla U.M.

Mixed-Use
Gla U.M.



Key Numbers - People

90% LAUREATI

FORMAZIONE ELEVATA

OUR PASSION. YOUR REAL ESTATE

150+ PROFESSIONISTI

IL NOSTRO TEAM
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53%
FORTE PRESENZA FEMMINILE

40 ANNI

ETA’ MEDIA



Board of Directors

Fabio Porreca
Chairman, Partner

Fabio Porreca è nato a Fabriano il 24 dicembre 1969.

Dopo la laurea con lode in Economia Aziendale,

presso l’Università “L. Bocconi” di Milano, fonda nel

1996 Sviluppo Commerciale Srl, oggi Svicom, di cui

tutt’ora è Presidente e socio di riferimento.

Dal 2013 al 2019 è stato Presidente della Camera di

Commercio di Foggia nonché, dal 2015 al 2019,

Vicepresidente di UnionCamere Nazionale.

Corrado Di Paolo Chairman

& General Manager Svicom

Agency, Partner

Corrado Di Paolo è nato a Foggia l’8 maggio 1973 e vive a

Molfetta (Bari). Dopo la laurea in Scienze Industriali –

Indirizzo Marketing, inizia a lavorare per McDonald’s Italia

nel 1996, che lascia nel 2004 per iniziare una nuova sfida in

Castorama Italia. Nel 2005 entra in Svicom come

Shopping Centre Manager del Centro Commer- ciale

Mongolfiera Japigia (Bari), per poi ricoprire il ruolo di Head

of Leasing Dept. dal 2009 e Partner dal 2016.

Attualmente è Chairman e General Manager di Svicom

Agency, controllata del Gruppo Svicom.

Letizia Cantini

General Manager, Partner

Letizia Cantini è nata a Pistoia il 24 marzo 1981, vive a 

Milano. Ricopre la carica di General Manager e Partner. Dal

2013 al 2018 ha ricoperto il ruolo di Direttore Patri- monio

e Direttore Tecnico di Unicoop Firenze, divenendo la più

giovane dirigente del sistema Coop.

Dopo aver conseguito la laurea con lode presso l’Uni-

versità di Firenze alla Facoltà di Lettere e Filosofia, ha

perfezionato la sua formazione con il Dottorato di

Ricerca e, negli ultimi anni, attraverso l’Executive

Program presso la Sda Bocconi e il Politecnico di Milano.

In Svicom dal 2018, nel 2022 è stata inserita tra le 100

Top Women di Forbes Italia, top list celebrativa delle

figure chiave dell’anno che si sono distinte per inventiva,

impegno e capacità di leadership.

Clicca su icona Linkedin per
accesso rapido al profilo
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https://www.linkedin.com/authwall?trk=bf&trkInfo=AQEfUsV2vGCTCgAAAYM3M1Lw95DSEmovgMPeoraDF_fx9_smUIfXX4NTSmWhALUaEgnQfyeG_wNVfyDkwKamddMEiOmij9YX_9lpm9hPzoqUc8fT-GYVEpXZ1ROnPVm3u3OwTLw%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Ffabio-porreca-371a3070%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=bf&trkInfo=AQEfUsV2vGCTCgAAAYM3M1Lw95DSEmovgMPeoraDF_fx9_smUIfXX4NTSmWhALUaEgnQfyeG_wNVfyDkwKamddMEiOmij9YX_9lpm9hPzoqUc8fT-GYVEpXZ1ROnPVm3u3OwTLw%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Ffabio-porreca-371a3070%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=bf&trkInfo=AQE2ZMAja9XYMgAAAYM3NGwwVegKK3vCuXEU2ioylVb0VWIX3ex6i7JXVJe5a3j04lfKXI8XNhjkdi6B8fcqfspaW1hkwL4WyyiGgIL42s4zxw6uNO4fLBuRilREbZi14Tj81CA%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fcorrado-di-paolo-694a3241%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=bf&trkInfo=AQE2ZMAja9XYMgAAAYM3NGwwVegKK3vCuXEU2ioylVb0VWIX3ex6i7JXVJe5a3j04lfKXI8XNhjkdi6B8fcqfspaW1hkwL4WyyiGgIL42s4zxw6uNO4fLBuRilREbZi14Tj81CA%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fcorrado-di-paolo-694a3241%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=bf&trkInfo=AQEN3AENNqYAfQAAAYM3M8ggbsEkIoqCLI3Z456EWobFIAIQcUaFZU5dglxTVJ31sIFA0ICvIuZh_AB9xy27e7TQsMxz3jwBvJnM6pPieRL-b7c82TIVObokTmZYrx5p3WtXj0k%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fletizia-cantini-96923830%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=bf&trkInfo=AQEN3AENNqYAfQAAAYM3M8ggbsEkIoqCLI3Z456EWobFIAIQcUaFZU5dglxTVJ31sIFA0ICvIuZh_AB9xy27e7TQsMxz3jwBvJnM6pPieRL-b7c82TIVObokTmZYrx5p3WtXj0k%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fletizia-cantini-96923830%2F


Team Strategico

L’approccio organizzativo di Svicom trova il

suo cardine nel Key Account Manager, quale

figura di riferimento per il Cliente.

Il Key Account Manager fornisce al Cliente

una visione d’insieme su tutti gli aspetti

strategici, tecnici ed operativi legati

all’incarico, governando la rotta verso la

piena valorizzazione dell’asset.

Letizia Cantini
General Manager

Flavio Scoccola
Legal Consultant

Chiara Mattei
Head of Technical Dept.

Francesca Pinzone
Head of Marketing
& Digital Dept.

Marianna De Luca 
Head of Digital Business
& Data Analytics Dept.

Gerardo Monferrato 
Creative & Open
Innovation Director

Ermanno Albani
Business
Development
Director

Corrado Di Paolo 
General Manager

Svicom Agency

Simone Roati
Chief Financial Officer

Cinzia Vasciminno
Head of Client
Finance Dept.

Fabio Porreca
Chairman

Board of 
Directors

Mario Bucca 
Mall & Building 
Management Director 

Iolanda Nicastro 
Client Services
Director

Key Account Manager
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Key Account Manager 
dedicato al Cliente

Un approccio Client Oriented: un Key Account

Manager dedicato quale leva strategica di qualità ed

efficienza nella gestione dei flussi comunicativi e dei

processi di gestione dei servizi offerti.

Garantiamo un approccio Strategic Advisory,

fornendo un contributo pragmatico alla gestione e

valorizzazione del patrimonio immobiliare dei

nostri Clienti, aderendo alle loro richieste ed

esigenze con un servizio su misura e con una

reportistica flessibile e soprattutto tempestiva.

Andrea Inverardi
Senior Key Account Manager

Massimo Laterza
Senior Key Account Manager

Giusy Vitale
Senior Key Account Manager

Rosy Zenga
Senior Key Account Manager

Fabio De Biase
Key Account Manager

Silvia Di Trani
Key Account Manager

Clicca su icona Linkedin per
accesso rapido al profilo
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https://www.linkedin.com/authwall?trk=bf&trkInfo=AQFKYc5MyYkZcAAAAYM3eOtYZZwUtegsLJB0tDr2XQg_HvfpVXiLPzr24HoYMxk7WROIuhQraY_Rre_a0PBWPOtdmOSoBjb2DVl_kQRLm34JrghTZ6Tx9juBHoSMkW86orul4Xc%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fandrea-inverardi-353538a0%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=bf&trkInfo=AQFKYc5MyYkZcAAAAYM3eOtYZZwUtegsLJB0tDr2XQg_HvfpVXiLPzr24HoYMxk7WROIuhQraY_Rre_a0PBWPOtdmOSoBjb2DVl_kQRLm34JrghTZ6Tx9juBHoSMkW86orul4Xc%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fandrea-inverardi-353538a0%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=gf&trkInfo=AQGOsUvHrN1LpwAAAYI1avvglmWg0so5oMUGWWSzRBOahugfI2jVv7GGl7aJURFy8WXNpqGfioC7J5afWTzKUkjtIxHiaqxgZD9VEx2VRLMk0QlAFm3lmnSZt1rBNHHSNYVnM-A%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fmassimo-laterza-92661317%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=gf&trkInfo=AQGOsUvHrN1LpwAAAYI1avvglmWg0so5oMUGWWSzRBOahugfI2jVv7GGl7aJURFy8WXNpqGfioC7J5afWTzKUkjtIxHiaqxgZD9VEx2VRLMk0QlAFm3lmnSZt1rBNHHSNYVnM-A%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fmassimo-laterza-92661317%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=gf&trkInfo=AQF44AJ5hzEf5gAAAYI1ajSosOPDQhbodloLDCBN8XnB8XMtc9Ap8TKTDkH7sFyWJs6L4fhm2vhxJidjXdDnSzG4YoEtVz8yWIp41ojsA9QmV50NjvZrtBhSeYFx__34leyNMSA%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fgiusy-vitale-25011979%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=gf&trkInfo=AQF44AJ5hzEf5gAAAYI1ajSosOPDQhbodloLDCBN8XnB8XMtc9Ap8TKTDkH7sFyWJs6L4fhm2vhxJidjXdDnSzG4YoEtVz8yWIp41ojsA9QmV50NjvZrtBhSeYFx__34leyNMSA%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fgiusy-vitale-25011979%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=gf&trkInfo=AQHum1TClI5_ZgAAAYI1az5IE6jLZhbv4jml20aRf_XtWpMwj9Q5b3Usac_e6nRwg3mH2Ope7dSqP0ZO-_G5ioTSp3sCofYIIDPB5xvU9OMVQ1Ltlr-j103EqQVsDtvyW9YW-ec%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fmaria-rosaria-zenga-8a6a1550
https://www.linkedin.com/authwall?trk=gf&trkInfo=AQHum1TClI5_ZgAAAYI1az5IE6jLZhbv4jml20aRf_XtWpMwj9Q5b3Usac_e6nRwg3mH2Ope7dSqP0ZO-_G5ioTSp3sCofYIIDPB5xvU9OMVQ1Ltlr-j103EqQVsDtvyW9YW-ec%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fmaria-rosaria-zenga-8a6a1550
https://www.linkedin.com/authwall?trk=gf&trkInfo=AQFETaZNMy7ONwAAAYI1a4SYEaNLCZou4cCWC2ddnFb-hJosXNYG2xO5Ds3XW8GMt5Nt2-eN3Y_2wUTCKN-xANyLd2tX_ZDqeF_fWij7iKRKX4Mx1gwsfEhfMXN0nI3d5xXkkQc%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Ffabio-de-biase-a211819b%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=gf&trkInfo=AQFETaZNMy7ONwAAAYI1a4SYEaNLCZou4cCWC2ddnFb-hJosXNYG2xO5Ds3XW8GMt5Nt2-eN3Y_2wUTCKN-xANyLd2tX_ZDqeF_fWij7iKRKX4Mx1gwsfEhfMXN0nI3d5xXkkQc%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Ffabio-de-biase-a211819b%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=gf&trkInfo=AQGmbIUxfcAylQAAAYM3eJVohWQ41Y9_lNkhy5p_WYu1E6wvzkdoz9-_cG1Yb-rkR39tWeAV-izH8gGCF8UehFzpGUYaFX-mVuWaPjRL9H5633C29_JFme83qvH9VDvuy4ynm6w%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fsilvia-ditrani-8085bb16%2F
https://www.linkedin.com/authwall?trk=gf&trkInfo=AQGmbIUxfcAylQAAAYM3eJVohWQ41Y9_lNkhy5p_WYu1E6wvzkdoz9-_cG1Yb-rkR39tWeAV-izH8gGCF8UehFzpGUYaFX-mVuWaPjRL9H5633C29_JFme83qvH9VDvuy4ynm6w%3D&original_referer&sessionRedirect=https%3A%2F%2Fwww.linkedin.com%2Fin%2Fsilvia-ditrani-8085bb16%2F


PIANIFICAZIONE

SERVIZI RICHIESTI

MONITORING

Processo verso 
il Cliente

INPUT 
REQUISITI PREVISTI

DA MANDATO

OUTPUT 
SODDISFAZIONE DEL CLIENTE

Erogazione del servizio

MIGLIORAMENTO CONTINUO

PROCESSI DI SUPPORTO
Digital Business & Data Analytics

PROCESSI DI SUPPORTO
Building e Facility Management Assistenza
tecnica e pilotage, Marketing e Strategie

digitali per il retail

ASSET

Svicom, certificata Iso 9001: 2015, ha predisposto un

Sistema di Gestione per la Qualità adatto alla

propria organizzazione, alle attività svolte ed alle

proprie specializzazioni, con l’obiettivo di fornire

con regolarità servizi e prestazioni nel rispetto dei

requisiti previsti dalla norma ISO 9001 e con riguardo

alla soddisfazione del Cliente.P
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INPUT
SERVIZI PREVISTI

DA MANDATO

OUTPUT
SODDISFAZIONE DEL CLIENTE

Erogazione del servizio

Ecosistema digitale di Svicom – Proptech Company

Marketing &
Digital strategies

Property and
Asset services

Digital Business &
Data Analytics

Legal
Consultancy

Technical
services

Property accounting
and Rent collection

ASSET
Smart
Sensor

Applicazioni

Marketing
Automation

Svicom si configura oggi come una digital company,

capace di integrare con successo diverse leve in

una nuova concezione Smart Real Estate: dalla

digital transformation all’automazione dei processi,

dall’impiego dell’intelligenza artificiale e dell’IoT in

molte fasi di gestione, al BIM in ambito facility,

nonché i primi test di blockchain in iniziative ESG che

riguardano diversi asset.

L’ecosistema digitale di Svicom integra diversi

strumenti e piattaforme(i principali sono illustrati

nelle pagine precedenti) che dialogano fra loro,

determinando un flusso univoco di informazioni,

dati e contenuti (sempre aggiornati in real time) in

modo trasversale rispetto alle aree d’intervento

richieste dal Cliente.EC
O

SI
ST

EM
A

 D
IG

IT
A

LE

11



Aedes Siiq 
Axa
Banco BPM 
Banco Popolare 
Bennet
Benson Elliot 
Blue Sgr
BNP Paribas Sgr 
Boldrin Costruzioni 
Carrefour
Castello Sgr 
CBRE Investors 
Coima 
Coimpredil 
Conad Sgr
Coop Alleanza 3.0 
Coopsette 
DeaCapital
Degi Intership 
Despar
Elmas

Eurocommercial Properties Italia 
Eurofund Group
Finsud 
Foruminvest
Global Investors Investire 
Grigoli Distribuzione Srl 
Gruppo Basso
Gruppo Cualbu 
Gruppo Finiper
Gruppo Industriale Maccaferri 
Gruppo Lombardini
Gruppo Zamparini 
Henderson Immobiliare
GIMAM Srl Immobiliare
Sgr Immofinanz
Indotek
Jamestown Europe GmbH 
Kryalos Sgr
LFPI Reim Italia 
Lio Capital

Mediocredito Italiano 
M&G Investments 
Namira Sgr
Neprix
Novacoop Soc.coop 
Orion Capital Managers 
Porta Lavagine Srl 
Pradera
Prelios 
RE.GE.IM Spa
Savills Investment Management Sgr 
Sator Immobiliare
Schroders 
Serenissima Sgr
S.I.G.A. Srl
Unicoop Firenze 
Unicredit Leasing 
Union Investment 
Urbino Futuro Srl

Negli oltre 25 anni di attività sono tante le società, i landlord, gli enti e le istituzioni che hanno scelto e continuano a

scegliere il Gruppo Svicom per la gestione e sviluppo di asset e patrimoni immobiliari.

Clienti
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Membership

Svicom è membro attivo delle associazioni più

rappresentative del Real Estate con cui sviluppa

percorsi di formazione, convegni ed appuntamenti di

approfondimento, nonché eventi volti a favore le

attività di networking fra i diversi stakeholder del

comparto.
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www.svicom.com

Svicom S.p.A Società Benefit

MILANO
VIA DANTE, 15

http://www.svicom.com/

